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Nazwa przedmiotu ||Lobbing i grupy nacisku w Polsce. E-learning. | Kod ECTS ” 14.3.E.FL.188
| Pkt.ECTS | 2
| Limit oséb | 20

| Nazwisko prowadzacego ||dr Grzegorz Szczodrowski

| Forma zajec/Liczba godzin

|
|
|
| Jednostka prowadzaca przedmiot || KPG || Nazwa kierunku || Ekonomia || Nazwa specjalnosci || BRAK; |
|
|
|
|

| Wyktad || 30 || Cwiczenia ||0 || Konwersatoria || || Laboratoria komputerowe || 0 || Seminaria || 0 || Lektoraty || 0
| Forma aktywnosci ” Rok i rodzaj studidw: ” 2 SS1,
Godziny z udziatem nauczyciela akademickiego (w tym Semestr: 4,

konsultacje, egzaminy i inne):

Godziny bez udziatu nauczyciela akademickiego (samodzielna Status przedmiotu: Fakultatywny
praca studenta):

|Sumaryczna liczba godzin: ” 0 ” Jezyk wyktadowy: ” polski |

| Sposob realizacji zajec ”Zajecia on-line. |

Metody dydaktyczne | Formy ksztatcenia na odlegto$¢ (e-learning), Projekty indywidualne, Wyktady z prezentacjami
multimedialnymi,

| Okreslenie przedmiotow wprowadzajacych wraz z wymogami wstepnymi

| Wymagania formalne ”Brak.

| Sposob i forma zaliczenia oraz kryteria oceny

|
|
| Wymagania wstepne ”Brak. |
|
|

| Sposob zaliczenia ”Zaliczenie na ocene

Kryteria oceny Tematy omawiane bedq w cyklach dwutygodniowych. Oceniane bedg aktywnosci na forum i
wykonywanie czastkowych zadan na podstawie materiatow wyktadowych. Punkty bedg zliczane. Skala
ocen: 51-60% - 3,0; 61-70% - 3,5; 71-80% - 4,0; 81-90% - 4,5; 91-100% - 5,0.

| Cele przedmiotu |

Celem przedmiotu do wyboru jest analiza dziatalnosci grup nacisku w praktyce wedtug skutecznej metody szkoty wyboru
publicznego.

| Efekty uczenia sie

Wiedza |E1_W02 ”Student rozumie istote lobbingu i dziatalnosci grup nacisku |
|E1_W03 ”Student w zaawansowanym stopniu opisuje dziatalnos$¢ lobbistyczng |
| Weryfikacja efektow uczenia sie - Wiedza |
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Umiejetnosci |E1_U02 ”Student wiasciwie konfrontuje teorie z praktyka wyktadanego przedmiotu |

E1_U04 Student dobrze interpretuje znaczenie wydarzen i zjawisk gospodarczych z punktu
widzenia teorii
Weryfikacja efektow uczenia sie - Umiejetnosci |
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| E1_U02 [ [ [ [ [ [ [ [ Lx ]l x | |
| E1_U04 [ | [ [ | [ [ | L x | x | |
| Kompetencje ||E1_K05 ”Student jest aktywny w ocenie i budowaniu strategii przedsiebiorstw |
| |

Weryfikacja efektow uczenia sie - Kompetencje

[9)
= © - >
5 S | mE || ® w© — £
£ o) = o' o 3 © i ©
c o> c 3. o = o © 3 © © o O 5 = >
= c = ) [TINe] oo 230 232 c @ kv £ 38 £ 2
Efekty E g E £ = c o 0 2 o O S© Ll S ]
© © =t © O o 0 > Q O a
N O N S e] T) T ® o3 0 > ZN N O o3 Y=
o .2 o 0 [e) n a o = x_g C O X © o Lg C
0 Q Q3 v [V N Q a .t a o © C 33 a.t a o
| E1_KOS [ I [ [ I [ [ I Lx ]I x | |

| Tresci programowe

Grupy interesu, istota lobbingu

Pojecie "grupa interesu", rodzaje i podstawowe mechanizmy funkcjonowania grup interesu, pojecie lobbingu, lobbing a inne
formy nacisku, definicje lobbisty, lobbing a inne formy komunikowania

Modele lobbingu w Polsce

Amerykanski i europejski wzorzec lobbingu, polska hybryda lobbingu

Strategie, metody i narzedzia lobbistéw

Lobbing bezposredni i posredni, ofensywny i defensywny, narzedzia lobbisty, kampanie medialne

Specyfika lobbingu w Polsce

Struktury proceséw decyzyjnych, lobbing w organach wtadzy

Zarzadzanie lobbingiem w Polsce i w UE

Skutecznos$¢ lobbingu, ograniczenia lobbingu, lobbing jako element unijnej demokracji

Europejskie, oficjalne grupy interesow

Polski lobbing w Unii Europejskiej

Brudny" lobbing

Lobbing a korupcja, ekonomiczny, polityczny i kulturowy wymiar korupcji, pola korupcji,przyktady korupcjogennych przepisow
w prawie polskim

Wykaz literatury podstawowej i uzupetniajacej

Literatura obowiazkowa:

1. L. Graniszewski, C. Pigtkowski: Grupy interesu w Unii Europejskiej, Wydawnictwo Sejmowe, Warszawa 2004

2. K. Jasiecki, M. Moleda-Zdziech, U. Karczewska: Lobbing, Dom Wydawniczy ABC, Krakéw 2000

3. Ksztattowanie sie srodowiska biznesu jako grupy interesu w Polsce, pod red. J. Gtadysz-Jakobik, wyd. SGH, Warszawa 2002,

Literatura uzupetniajaca:

1. P. van Buitenen: Oszustwa bez tajemnic. Korupcja w Unii Europejskiej, EON, Wroctaw 2002

2. M. Clamen: Lobbing i jego sekrety, Wyd. Felberg SJA, Warszawa 2005

3. M. Gajda, K. Tarnawska: Lobbing rolny a budzet Unii Europejskiej, Kantor Wydawniczy Zakamycze 2002

4. 1.P. Gunning: Zrozumie¢ demokracje, Wyzsza Szkota Bankowosci, Finanséw i Zarzadzania im. Profesora Romualda
Kudlinskiego w Warszawie, Warszawa 2001

5. U. Kurczewska, M. Moleda-Zdziech: Lobbing w unii Europejskiej, Instytut Spraw Publicznych, Warszawa 2002

Kontakt ”qrzeqorz.szczodrowski@uq.edu.pl,
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